
Amenazas
Alta competencia: Competencia de grandes cadenas, supermercados y

tiendas online, que suelen tener precios más bajos o un catálogo más

extenso.

Cambios en la normativa: Futuras regulaciones que afecten la venta de

ciertos productos o la importación de los mismos.

Fluctuaciones económicas: Una recesión económica podría llevar a los

consumidores a reducir el gasto discrecional en productos para

mascotas, priorizando los gastos esenciales.

Aumento de costos: Incremento de los costos de alquiler, suministros o

productos que afecten los márgenes de beneficio.

Fortalezas

Inversión inicial: La apertura de una tienda requiere una inversión

significativa en inventario, local y decoración.

Falta de reconocimiento de marca: Al principio, la tienda puede tener

poca visibilidad en el mercado frente a cadenas ya establecidas.

Dependencia de proveedores: La tienda depende de sus proveedores

para la variedad y disponibilidad de productos.

Gestión de inventario: El manejo de un inventario amplio y la rotación

de productos requiere una buena planificaciòn para evitar pérdidas

por caducidad o baja rotación. 

Oportunidades
Mercado en crecimiento: El mercado de mascotas está en

constante crecimiento, con dueños cada vez más dispuestos a

invertir en el bienestar de sus animales.

Servicios adicionales: Ofrecer servicios complementarios como

peluquería felina, guardería o incluso consultoría sobre

comportamiento puede aumentar los ingresos.

Comercio electrónico: Complementar la tienda física con una

tienda online para llegar a un público más amplio y competir

con tiendas de mascotas online.

Comunidad y eventos: Organizar talleres, charlas o eventos

temáticos para crear una comunidad alrededor de la tienda. 
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Debilidades

Especialización: Conocimiento profundo de las necesidades de los

gatos (alimentación, salud, juguetes) que permite ofrecer productos y

asesoramiento personalizado.

Servicio personalizado: Capacidad de construir relaciones fuertes con

los clientes y sus mascotas, ofreciendo un trato más cercano .

Calidad del producto: Ofrecer una selección de alimentos, juguetes y

accesorios de alta calidad para satisfaccion del cliente y su mascota.

Ubicación: Un local bien ubicado puede atraer a clientes que viven

cerca y que de facil acceso.
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